
Was wird womit gekauft?

Sortimentsoptimierung mit der Warenkorbanalyse



Was bringt’s?
Gründe für den Einsatz von Warenkorbanalysen

Analyse einzelner Verkaufsvorgänge

Welche Produkte werden zusammen gekauft

Optimierung Cross-Selling
Optimierung Up-Selling

Optimierung Produktplazierung
Optimierung Preisgestaltung

Optimierung After-Selling



Wo ist das Thema in PST-BI angesiedelt?
Warenkorb Analyse als Teil von Business Analytics

PST Modul:
Business 
Analytics

Warenkorb 
Analyse

Ausreißer

Forecasting

Kassen 
Betrugsanalyse

…



Wie werte ich die Daten aus?
Auswertung im PST-BI Reporting

Notizen erfassen
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tik

el

Artikel

Interpretation für Kürbiskernbrötchen:
Diese Brötchen werden mit hoher Wahrscheinlichkeit (Lift 
von 565%) zusammen mit Kraftkornbrötchen gekauft. 
Nicht in Zusammenhang mit Eierschecke da < 100%.



Wie werte ich die Daten aus?
Auswertung im PST-BI Reporting

Fi
lia

le
n Interpretation Kürbiskernbrötchen:

Pro Filiale sind die Zusammenhänge mit 
anderen Artikeln sehr unterschiedlich.

Artikel



Übrigens…
Man kann Kassendaten mit PST-BI auch so auswerten:

Artikelgruppe, Artikel, 
Tag, Stunde

Region, Filiale, 
VKZ, Kasse

Mitarbeiter, Kundenkarte



Was bringt’s?
Reaktionen zum Einsatz der Warenkorbanalyse

Bestätigt Bauchgefühle

Erstaunliche Ergebnisse

Erheblicher Funktionsumfang

Verwendung in Sitzungen mit Verkaufsleitern

Einfache Analyse durch Ziehen von Filtern

Basis für Verkaufsmaßnahmen

Widerlegt Bauchgefühl anhand von Daten

Kombinationsangebote lassen sich auflösen



Was wird womit gekauft?

Möchten auch Sie auf diese Art und Weise Ihre Daten analysieren, 

dann melden Sie sich einfach bei uns:

PST Software & Consulting GmbH
Weihenstephaner Berg 4 
D-85354 Freising

Tel.: +49 (0)8161 / 88 47 - 300
Fax: +49 (0)8161 / 88 47 - 399
E-Mail: info@pst.de 

- Ein Unternehmen der COPA Systeme Gruppe -
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